


LICENCE I
ACHATSET VENTES
AL’ INTERNATIONAL

PROFESSIONNELLE A1

CE DIPLOME FORME DES SPECIALISTES DE LINTERNATIONAL DANS LE DOMAINE DES ACHATS, DES APPROVISIONNEMENTS
ET DE LA COMMERCIALISATION DE PRODUITS OU DE SERVICES

PUBLICS CONCERNES

— EFFECTIF 24 ALTERNANT-E-S
- Pre-reauis BAC +2

tertiaire
ou scientifique

LA MAITRISE DE L’ANGLAIS ET D'UNE SECONDE LANGUE
(ALLEMAND, ESPAGNOL OU ITALIEN) EST NECESSAIRE.
- STATUT :

CONTRAT D’APPRENTISSAGE OU CONTRAT

DE PROFESSIONNALISATION, PLAN DE
DEVELOPPEMENT DES COMPETENCES, PROJET
DE TRANSITION PROFESSIONNELLE (EX-CIF),
VALIDATION DES ACQUIS DE ’EXPERIENCE.

STATISTIQUES JUIN 2020 DIPLOME-E-S 2017,

TAUX DE RETOUR DE 65%
17 REPONDANT-E-S

35,3%

des dlplome e-s
ont un emploi
a la sortie de la licence

dont 66, 7%

en CDI

83,3% des alternant-e-s

pensent que leur formation
est un bon moyen d'accés

\\\\\\\\

a l'emploi
7, 1607€
/ salaire net moyen
// mensuel hors prime
1 O(IJO € I | 30(;0 €

(%) -8
S o
(=) HQ

1 ,5 mois de recherche du premier
emploi apreés l'obtention de la licence

Département Techniques de Commercialisation
17 rue de France, 69622 Villeurbanne cedex
Responsable pédagogique :

Mme Charlotte LECUYER

Tel:04.72.65.80.31

Mail:iut.lp.avi@univ-lyon1.fr

Service Formations Alternances,

Relations Entreprises :

Tel : 04.72.65.53.65

Mail : iut.fare@univ-lyon1.fr

OBJECTIFS DU DIPLOME

Former des acheteur-euse-s et des commerciaux a Uinternational,
capables d’identifier et d’analyser des marchés étrangers, d'élaborer
un cahier des charges, de prospecter des fournisseurs pour l'entreprise
a l'international, de négocier des contrats ainsi que d’animer un réseau

de distributeurs.

Les diplomé-e's maitrisent également les outils marketing
et informatiques dans un contexte de développement de l'entreprise
a l'international et ont des compétences linguistiques élevées.

CONTENU DE LA FORMATION

71 Communiquer a linternational:
business english, espagnol ou
allemand ou italien, communication
interculturelle, informatique appliquée,
management de projet ;

71 Positionner Uentreprise a
linternational : droit du commerce
international et de la propriété
industrielle,marketing international,
marketing industriel, marketing achat,
gestion des colts en entreprise ;

71 Développer l'activité a linternational :
prospecter a linternational, négocier a
linternational, techniques du commerce
international, webmarketing ;

7 Gérer un projet commercial a
linternational (projet tuteuré) ;

71 Entreprendre a linternational
(parcours en entreprise] ;

71 Différents cours sont dispensés
en anglais.

INSERTION PROFESSIONNELLE
71 Acheteur-euse junior-e

71 Assistant-e responsable achats
71 Chef-fe de zone export

71 Commercial-e export

7 Technicien-ne import/export

ORGANISATION DE LA FORMATION

71 Durée de la formation: 1anen
alternance ;

71 Formation de base : Cours - TD - TP -
Etudes de cas - Projets ;

71 Rythme de formation : 36 semaines en
entreprise et 16 semaines en formation.

SPECIFICITES

La licence AVl associe des compétences
a limport et a U'export dans les domaines
du B to B etduBtoC. Des spécialistes
de linternational, professionnel-le-s et
professeur-e-s de différentes nationalités
réalisent les enseignements.

La licence AVI se caractérise par un haut
niveau de spécialisation a linternational
en phase avec l'évolution actuelle

de U'économie et la demande des
entreprises, elle est soutenue par

des organismes professionnels.
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71 rue Peter Fink

01000 Bourg-en-Bresse
Bus 8 : arrét ALIMENTEC
Contact : 04 74 45 50 50

SITE

VILLEURBANNE
DOUA

1 rue de la Technologie
69100 Villeurbanne

Tram T1 : arrét Feyssine-IUT
Contact : 04 72 69 20 13

SITE

VILLEURBANNE
GRATTE-CIEL

17 rue de France
69100 Villeurbanne

Métro ligne A : arrét Flachet
Contact : 04 72 65 53 09

OPERATIONS PORTES OUVERTES 2021
& JOURNEES DE L’ENSEIGNEMENT SUPERIEUR

IUT.UNIV-LYON1.FR/PORTESOUVERTES

MERCREDI 27 JANVIER 2021 DE 13H30 A 17H30

SAMEDI 27 FEVRIER 2021 DE 9H00 A 16H00

SPECIALITES PRESENTEES

GENIE BIOLOGIQUE (GB)

rue Henri de Boissieu
GENIE THERMIQUE ET ENERGIE (6TE)

GESTION DES ENTREPRISES
ET DES ADMINISTRATIONS (GEA)

INFORMATIQUE (INFO)

n facebook.com/IUTLyon1
instagram.com/iutlyon1

u twitter.com/iutlyonl

E youtube.com/user/IUTLYON1

MERCREDI 27 JANVIER 2021 DE 9H00 A 17H00
JEUDI 28 JANVIER 2021 DE 9HO00 A 17H00

SAMEDI 27 FEVRIER 2021 DE 9H00 A 12H00

SPECIALITES PRESENTEES

CHIMIE
GENIE BIOLOGIQUE (GB)

Sites de Villeurbanne Doua et de Bourg-en-Bresse

GENIE CHIMIQUE - |
GENIE DES PROCEDES (6¢-GP)

GENIE CIVIL -
CONSTRUCTION DURABLE (sccp)

GENIE THERMIQUE ET ENERGIE (6TE)

Site de Bourg-en-Bresse - Accueilli au département GCCD

GESTION DES ENTREPRISES
ET DES ADMINISTRATIONS (GEA)

Sites de Villeurbanne Doua et de Bourg-en-Bresse

INFORMATIQUE (INFO)

Sites de Villeurbanne Doua et de Bourg-en-Bresse

E tube.nocturlab.fr/video-channels/iut_lyon_1/videos

m linkedin.com/school/iut-lyon-1

MERCREDI 27JANVIER 2021 DE 9H00 A 17H00
JEUDI 28 JANVIER 2021 DE 9H00 A 17H00

SAMEDI 27 FEVRIER 2021 DE 9H00 A 12H00

SPECIALITES PRESENTEES

GENIE ELECTRIQUE ET INFORMATIQUE
INDUSTRIELLE (6Ell)

GENIE INDUSTRIEL ET MAINTENANCE (6IM)
GENIE MECANIQUE ET PRODUCTIQUE (GMP)
TECHNIQUES DE COMMERCIALISATION (Tc)
TECHNIQUES DE COMMERCIALISATION
ORIENTATION SYSTEMES INDUSTRIELS (tc-si)
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